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. RESUMEN

1. El trabajo que aqui se presenta revisa las diferencias de tasas de plusvalor entre paises,
COMO UN paso previo para construir la teoria marxista de las diferencias internacionales de
salarios pero sobre todo para contribuir al estudio de la explotacion capitalista
contemporanea. Después veremos gque en la Teoria Marxista, la categoria tasa de plusvalor,
la cual expresala magnitud de la explotacion capitalista, esté intimamente relacionada con
latasa sdarial. Esto no significa que las diferencias en la explotacion capitaista estén
integramente reflejadas en la diversidad salarial. Sin embargo, algunos autores marxistas o
heterodoxos confunden ambos conceptos. Algunos otros no los confunden pero no logran
hacer grandes avances para explicar las diferencias entre ellos.

2. En la primera parte del trabajo revisaremos aspectos tedricos de las diferencias
internacionales de tasas de plusvalor y de salarios; se hard ver que las primeras no son
expresion directa de los segundos y que las diferencias de productividad, junto con las
diferencias de saarios determinan las diferencias de tasas de plusvalor.

3. En la segunda parte se examinaran varios trabajos empiricos acerca de comparaciones de
tasa de plusvalor entre paises y se hara un andlisis propio de |los datos disponibles.

[I. INTRODUCCION

4. Marx afirmaba que era razonable que |os paises avanzados pudieran tener altos salarios
aunque los trabajadores de esos paises resultaran més explotados que los de |os paises
atrasados. Marx predijo bien larealidad salaria contemporanea aunque como veremos en
este trabajo la explotacion capitalista parece ajustarse sdlo parcialmente alo que Marx
supuso. En sus reflexiones, las diferencias de tasas de plusvalor entre paises desarrollados y
subdesarrollados no estén claras.

5. El trabajo que aqui se presenta revisa las diferencias de tasas de plusvalor entre paises,
COMO un paso previo para construir lateoria marxista de las diferencias internacionales de
salarios pero sobre todo para contribuir a estudio de la explotacion capitalista
contemporanea. Después veremos que en la Teoria Marxista, la categoria tasa de plusvalor,
la cual expresala magnitud de la explotacion capitalista, esté intimamente relacionada con
latasa salarial. Esto no significa que las diferencias en la explotacion capitalista estén
integramente reflejadas en la diversidad salarial. Sin embargo, algunos autores marxistas o
heterodoxos confunden ambos conceptos. Algunos otros no los confunden pero no logran
hacer grandes avances para explicar |as diferencias entre ellos.

6. En la primera parte del trabajo revisaremos aspectos tedricos de las diferencias
internacionales de tasas de plusvalor y de salarios; se hard ver que las primeras no son
expresion directa de los segundos y que las diferencias de productividad, junto con las
diferencias de salarios determinan | as diferencias de tasas de plusvalor.

7. En la segunda parte se examinaran varios trabajos empiricos acerca de comparaciones de
tasa de plusvalor entre paisesy se hara un andlisis propio de |los datos disponibles.
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lll. ASPECTOS TEORICOS DE LAS DIFERENCIAS INTERNACIONALES DE
TASAS DE PLUSVALOR Y DE SALARIOS

1. ENFOQUES MARXISTAS SOBRE DIFERENCIAS INTERNACIONALES DE SALARIOS Y DE TASAS DE
PLUSVALOR

1) LAS IDEAS DE MARX

8. Lasideas de Marx acerca de las diferencias de tasa de plusvalor entre paises estan apenas
esbozadas de maneraindirecta cuando Marx se refiere a las diferencias de precios relativos
del trabajo. Marx pensaba que el salario nominal -decia que no necesariamente también €
real— podria ser mas alto en la nacion capitalista mas desarrollada que en la menos
desarrollada. Segun Marx: “(...) € precio dinerario absoluto del trabajo puede estar més alto
en una nacion gque en la otraaungue el salario relativo esto es el salario comparado con €l
plusvalor producido por el obrero o su producto total de valor o € precio de los viveres sea
menor.” (1980:686)

9. Marx expresa ideas sumamente sugerentes y razonables algunas de las cuales parecen

| 6gicamente impecables. Por gemplo €l autor indica que para comparar los salarios de
diversas naciones se tomen en cuenta |os factores que determinan los cambios en la
magnitud del valor de la fuerza de trabgjo; que se reduzcan ajornadas laboralesiguales el
jornal medio y se traduzca el salario por tiempo en salario a destgjo como indicador de
productividad e intensidad. (1979:683—684)

10. Sin embargo, Marx no tiene una teoria de la diversidad nacional de las tasas de
plusvalor. Aln mas, vierte ideas que no me parece que sustente y en estas condiciones
dificulta establecer si son correctas 0 no.?

11. ParaMarXx, labaratura del salario produce € encarecimiento del trabajo. Sefiala que aln
prescindiendo de la diversidad del valor relativo del dinero se encuentraque € jornal o
salario semana es mas alto en la nacion mas desarrollada que en la menos desarrollada,
mientras que el precio relativo del trabajo (precio del trabajo como proporcion del plusvalor
o valor del producto) es més ato en la segunda que en la primera. Lo que nos sugiere con
ello, me parece, es justamente que la tasa de plusvalor sera mayor enel pais mas
desarrollado. Parailustrar sus propias aseveraciones Marx refiere los hallazgos de algunos
de los autores de su época. °

12. Estas lineas escritas por Marx son sin duda de las més densas de su obra El Capita vy €
capitulo del cual provienen uno de los més cortos de la misma obra. Este hecho aunado a
hallazgos de tasa de plusvalor més bajas en paises subdesarrollados que en paises con
mayor desarrollo #, me parece que exigen la elaboracion de una teoria que explique las
diferencias nacionales de tasas de plusvalor. En la parte |1 de este trabgjo se presentan
avances en esa direccion. En lo que sigue revisamos algunas ideas posteriores a Marx sobre
diferencias de tasas de explotacion entre paises.

2) SALARIOS MAS BAJOS: ( TASAS DE PLUSVALOR MAS ALTAS?

13. Como referiamos mas arriba, algunos autores marxistas confunden las categorias salario

y tasa de plusvalor: Emmanuel (1972) confunde recurrentemente las diferencias de tasas de
plusvalor con diferencias de tasas salariales entre paises y no avanza en laexplicacion de
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estas Ultimas. El autor considera indistintamente a ambas diferencias como elementos
explicativos del intercambio desigual. Los intentos por explicar las causas de las diferencias
sdariales y de las tasas de explotacion, son circulares. Nos dice que laiguaacion de las
ganancias que supone su esquema puede causar: diferencias de precios que repercuten en
diferencias de salarios o diferencias de salarios que repercuten sobre |os precios, en ambos
casos, debido a que no se puede afectar alas ganancias. Agrega que con base en € mero
esguema, nada autoriza a excluir alguna de ambas posibilidades, de modo que la
explicacion afavor de la segunda debe buscarse en un andlisis tedrico. Sugiere que el
salario es una variable independiente y apoya su idea diciendo gque en los tiempos en los
que las diferencias de salarios entre paises |legaban a ser de hastade 4 a 1, eralegitimo
pensar que éstas se debieran alas fluctuaciones del mercado. Pero desde que dichas
diferencias llegan a ser del orden de 30 a 1 con unatendencialentay lineal, puede admitirse
que varian segun leyes propias y que por ello son la variable independiente del sistema.

14. Samir Amin (1975) critica la postura de Emmanuel sobre el salario como variable
independiente. Sefiala que para Emmanuel, 1os salarios determinan la estructura de los
precios internacional es, pero que este autor no se siente obligado a explicar que determina
el salario—y por ende las diferencias internacionales— porque le parece que éste es la
variable independiente. Amin sugiere que es necesario explicar las diferencias de salarios
reales entre paises y no tomarlas simplemente como datos. Dice coincidir con Bettelheim
en que € salario es e vaor de lafuerza de trabgjo y no es una variable independiente; que
el salario esta intimamente ligado a desarrollo de las fuerzas productivas.

15. Amin concibe implicitay erroneamente las mismas determinantes para el saarioy la
tasa de plusvalor pues confunde ambas categorias, como se ilustra con la siguiente cita:
“Emmanuel distingue dos formas de intercambio desigual. En una, las tasas de plusvalia
son idénticas (por consiguiente también |los salarios reaes). En la otra, las tasas de plusvalia
son diferentes, y latransferencia de valor se debe no a las composiciones organicas
diversas, sino alainmovilidad del trabajo que permite salarios reales diferentes.” ( Amin
1975:20) No obstante, me parece que hay intuiciones acertadas en su reflexion. El autor
considera que & andlisis del intercambio desigual muestra que la tasa de plusvalor en la
periferia es superior aladel centro y en esto coincide con Emmanuel. Afirmaque en la
primera opera una simultaneidad de salarios bgjos y de tecnologia moderna por lo que €
capital internacional migra a aquélla para elevar la tasa de ganancia. Admite de Emmanuel
gue los obreros del centro se benefician con las tasas de crecimiento més elevadas que
permite el intercambio desigual, pero objeta que la tasa de plusvalor mas elevadaen la
periferia beneficie al proletariado del centro directamente con la transferencia de valor. Le
parece gque los salarios elevados del centro se explican por €l avanzado desarrollo de las
fuerzas productivas y no por las transferencias internacionales.

16. Como mostraremos a continuacion, para no pocos tedricos marxistas, la productividad
ocupa e papel fundamental en la determinacion de las diferencias de salarios entre paises.
Veremos que de aqui podemos extraer implicaciones también fundamental es sobre las
diferencias de tasas de plusvalor, lo cual no significa en modo alguno que se puedan tomar
unas por otras. Las diferencias de tasas de plusvalor no son expresion directa de las
diferencias de salarios entre paises.

17. Cuando no se define rigurosamente a la productividad se hacen conjeturas equivocadas.
Ernest Mandel (1969: 275—276), por citar un caso, arguye gue las diferencias salariales
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entre paises no se pueden explicar por las diferencias de productividad pues, por g emplo,
los mineros estadounidenses ganan mucho més que los de un pais pobre a pesar de que la
productividad fisica de estos Ultimos sea superior. Como anuncidbamos més arriba,
Bettelheim, por €l contrario, sostenia que |os salarios se determinaban a nivel naciona por
el desarrollo de las fuerzas productivas. “El nivel de los salarios, propio de cada formacion
socia no puede ser determinado por el nivel mundia de desarrollo de las fuerzas
productivas sino que esta fundamentalmente ligado a la combinacion especifica de fuerzas
productivas/ rel aciones de produccion propias de cada formacion social .o De acuerdo con
Bettelheim (1972), la consideracion de Emmanuel segun la cual € salario es una variable
exogena, plantea que éstos parecen poder intervenir independientemente de las variaciones
en las relaciones de produccion o en el nivel de las fuerzas productivas. El autor sostiene,
por €l contrario, que el salario esta determinado en los niveles ideol 6gico—politico y
economico. Dice que el salario es € precio de la fuerza de trabgjo, éste es la forma de valor
de lafuerza de trabgjo, tal valor comporta un elemento histérico— moral. En €l nivel
econdémico, € saario esta determinado por las fuerzas productivas y por las relaciones
sociales de produccion

18. El punto de la productividad estd més desarrollado por Weeks (1981:71), quien dice
“Pero bajo e capitalismo, €l tiempo de trabajo necesario se establ ece independientemente
de la eficiencia o ineficiencia de la produccién en algunas ramas especificas de la industria.
Dado € nivel de vida, € vaor de la fuerza de trabajo esta determinado por la productividad
socid del trabajo en todas las ramas de la industria que producen los medios de produccion
para estos bienes de consumo.”

19. Bettelheim y Weeks contradicen a Mandel en este punto pues relacionan los salarios en
unaindustria con la productividad laboral agregada. Coinciden con Marx pues para este:
“El valor de lafuerza de trabajo se resuelve en e vaor de una cantidad definida de medios
de subsistencia. Por esta razon varia con €l valor de estos medios o con la cantidad de
trabaj o requerida para su produccion.” (1998: 248)

20. En nuestro andlisis sobre las diferencias de tasas de plusvalor debemos tocar al
brasilefio Ruy Mauro Marini. El planteamiento de Marini (1989) podemos sintetizarlo en
cuatro ideas vertidas en la Diaéctica de la Dependencia. Primera, la productividad
creciente del trabgjo produce una explotacion también creciente de la fuerza de trabajo en
toda sociedad capitalista. Segunda, €l crecimiento de la explotacion del trabajo es mayor en
paises subdesarrollados Este mayor crecimiento (0 agudeza como lallama el autor) no esta
fincado en un crecimiento mayor de la productividad del trabajo de los subdesarrollados
con relacion alos desarrollados. Tercera, en los paises desarrollados, el incremento del
plusvalor se basa predominantemente en e incremento de la productividad del trabgjo. En
los subdesarrollados el mecanismo predominante paraincrementar el plusvalor es el
aumento de la jornada laboral en extension o en intensidad. Cuarta, la superexplotacion ha
sdo engendrada por € sistema capitalista en su conjunto y caracteriza la explotacion de la
fuerza de trabgjo en los paises subdesarrollados.

21. Continuando en esa direccion podemos resumir las ideas de Carchedi (1991) como
sigue. Primero, la explotacion no es solamente nivel de salarios ni puede ser medida
solamente con éstos ya que aquélla es la relacion entre plusvalor y salarios de los
trabajadores productivos. Segundo, la mayor o menor explotacidn en un pais con respecto a
la de otro depende de factorescomo los salarios y la tecnologia. Tercero, si se suponen
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diferentes niveles nacionales de tecnologia en la produccion de bienes salarios, las
diferencias nacionales de saarios reales no se pueden tomar como una medida de la
superexplotacion de los trabajadores en los paises de bajos salarios. Cuarto, los paises
dominados incrementan su tasa de explotacion para aumentar su tasa de ganancia ante €l
problema de la competencia. Lo hacen mediante el aargamiento de lajornada laboral, €
aumento de laintensidad del trabajo, la reduccién del salario rea y la depreciacion de la
moneda.

22. Al igual que en e caso de Marini se trata de ideas muy sugerentes algunas de ellas. Sin
embargo no encontramos formalizacién o evidencia empirica que nos permita una
evaluacion suficiente. Més alin su argumentacion es confusa. Segun él, los més bagjos
salarios de un pais B indican explotacion mas alta que ladel pais A, s 1os paises que se
comparan pertenecen a diferentes zonas salariales y tienen la misma tecnologia. Define la
zona salarial como aquélla conformada por paises con un grado de desarrollo comparable y
movilidad de los factores trabajo y capital. No queda claro para qué es Util hablar de dos
posibles condiciones en dos posibles marcos: un pais A con alta tecnologiay otro pais B
con bajatecnologia o bien, dos paises A y B con tecnologias diferentes; esto tanto s
pertenecen ala misazona saaria, como s pertenecen a distintas zonas salariales. Me
parece gque su concepto de zona salarial resulta prescindible paraexplicar 1as diferencias de
explotacion entre paises y que lo que es significativo es la diferencia de productividades.
En este sentido, se puede inferir que para Carchedi, s las tecnologias utilizadas por los
paises son iguales, la productividad serialamismay solo en casos como éste encontramos
gue los rrgés bajos salarios de un pais con respecto a otro, expresan una tasa de explotacion
masalta.

23. Vdle (1999) explicalas diferencias de salarios entre paises con base en un modelo de
perspectiva marxistay realiza un andisis preliminar con datos de Estados Unidos, y
Meéxico.

24. Argumenta que las diferencias S 0 (1- e,) de salarios entre paises
resultan de niveles desiguales de A - _A A’ productividad, de
diferenciasen ladistribuciondela £CSg; O g (1- € ) riqueza entre asalariados y
capitalistas, y de la brecha entre la tasa de cambio corriente y
latasa de cambio a paridad de poder adquisitivo (PPP).

25. S\ Yy S son los salarios de los paises A y B, ex ¥ & son las proporciones ddl trabajo que
se gpropiala clase capitaista, Z es la razén entre la tasa de cambio que iguala | os precios
entre paises y latasa de cambio corriente (C) y ?a y ?s son las productividades.

26. El autor Ilega a conclusiones de las cuales nos interesa destacar dos. @) que el nivel de
productividad media entre México y Estados Unidos es muy diferente y explica gran parte
de las diferencias salariales (de 5y 7 a 1) entre estos paises; b) que las variaciones entre la
tasa de cambio corriente y la tasa PPP explican una parte significativa de las diferencias
sdlariaes sobre todo en periodos de subvaluacion del peso mexicano como el periodo
1981—1989.

27. El modelo de Valle dalugar atres casos de diferencias de salarios y de tasas de
plusvalor.
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3) CUADRO 1. DIFERENCIA S DE TASAS DE PLUSVALOR ENTRE PAISES CON DISTINTA PRODUCTIVIDAD.

Condiciones Implicacién
S, ) 0, Pa>Ps
S, 0,

S 0, Pa=Psg
Ss 0,

SA S O A PA<PB

Se 0 B

¥ N: productividad; S: salario y S*: salario alatasa de cambio; P: tasa de plusvalor
2. VEAMOS LOS CASOS:

¥4 Larazon de salarios es menor que larazon de productividades, por lo tanto, latasa de
plusvalor es mas bajaen A que en B. Aqui tiene cabida € caso pensado por Marx:
productividad y salario nominal mas altos en A que en B y tasa de plusvalor més dtaen A
queen B.

¥4 Larazon de salarios esigual que la razon de productividades, de modo que la tasa de
plusvalor esigual en ambos paises.

¥4 La razon de salarios es mayor que la razon de productividades por lo que la tasa de
plusvalor es mas bajaen A queen B. ’

28. Podemos ver que en términos formales, la relacion entre las razones de productividad y
las razones de salarios definen las diferencias de tasas de plusvalor entre paises, mientras
que larelacion entre las razones de productividad y las razones de tasas de plusvalor
determinan las diferencias de salarios. Formalmente, hay una relacién entre las tres
variables y ciertamente cada una podria ser la variable dependiente, pero en la practica
capitalista, sefijardunay se determinarén las otras. El desarrollo tedrico nos permitira
definir el sentido de la causalidad.

29. Otro aspecto tedrico que nos parece imprescindible en el estudio de latasa de plusvalor
es ladistincion entre trabajo productivo y trabajo improductivo. Tal aspecto ha sido
revisado en trabajos previos, Martinez (1999 y 1996b). Ahora vamos a examinar alguna
evidencia empirica de las diferencias de tasa de plusvalor entre paises.
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3. DATOS EMPIRICOS DE COMPARACIONES DE LA TASA DE PLUSVALOR ENTRE PAISES

¥4 Algunos hallazgos previos sobre la comparacién de la tasa de plusvalor entre paises.
¥ Una comparacion internacional de la tasa de plusvalor en la industria manufacturera.

30. Alice H. Amsden (1981) encuentra que |a tasa de plusvalor monetaria (TP)® en el sector
manufacturero de |los paises atrasados (PA) —que dla llama menos desarrollados— excede
con mucho la correspondiente de |os paises capitalistas desarrollados (PD) —alos que
[lama més desarrollados. Los resultados que presenta son datos promedio que se ubican en
la primera mitad de los setenta. Es destacable que la autora encuentraque la TP
manufacturera tiende a ser mas alta en los PA con un nivel de ingreso per cdpitaintermedio
gue en aguéllos con un nivel bajo. La autora destaca que la tasa de plusval or promedio en
AméricaLatinaes cas tres veces laque hay en PD, la correspondiente de Asiaes €l dobley
tanto la de Africa como la del Medio Este representan 1 y medio veces la TP manufacturera
de los PD.Amsden reporta que € grupo denominado de paises capitalistas avanzados tiene
una TP manufacturera promedio de 209%, la correspondiente de paises latinoamericanos es
586%, la de paises asiéticos es 426%, la de paises africanos es 336 y lade los del medio
este es 322%.

31. Amsden clasifica el total de paises de su muestra en tres bloques, de acuerdo con su
producto naciona bruto (PNB) real per cdpitay grafica para cada uno larelacion entre éste
y latasa de plusvalor. La autora muestra que TP manufacturera es tendencialmente
creciente con respecto a PNB real per capitaen el caso de paises con PNB per cdpita mas
bajo. También encuentra que TP manufacturera es tendencia mente decreciente en el caso
de paises con ingreso per cpitaintermedio y alto. De acuerdo con €lla, se puede hablar de
un modelo de relaciones entre ingreso per cdpitay TP manufactureray es necesario usar
cierta evidencia histdrica junto con las estimaciones de TP manufacturera para cada pais
especifico.

32. Laautora sefiala que la razon entre salarios totales y salarios de trabajadores
productivos es ligeramente mas alta en paises subdesarrollados que en desarrollados (1.55 y
1.48 respectivamente). Consecuentemente, dice ella, la TP manufactureraen los PD en
comparacién con los PA cambia s se distinguen ambos tipos de trabagjo. El dato que
sefiala Amsden permite pensar que € peso relativo de los salarios de trabajadores
improductivos es mayor en los PA que en los PD, pero la diferencia estan pequeia
gue no par ece deter minante de la magnitud de lasdiferenciasdela TP

manufacturera.

33. A Amsden se le ocurre que la tasa de plusvalor extraordinariamente ata en paises que
ha [lamado semi industrializados puede provenir de una combinacion de tecnologia
avanzaday salarios bgjos. En otros PA latasa de plusvalor més baja se puede originar
debido a una menor absorcion de tecnologia moderna, la cual contribuye directa e
indirectamente a mantener una productividad baja. Me parece que el efecto dela absor cion
de tecnologia moder na deberia reflg ar se en una alta productividad, de este modo
tendriamos paises semi industrializados con alta productividad, bajos salarios y alta
tasa de plusvalor. Es mas relevante analizar larelaciéon entre productividad y tasa de
plusvalor. Como veremos mas adelante, sdlo Panamay Turguia son casos de paisescon
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alta productividad y altatasa de plusvalor, por lo que no parece ser un hecho regular en €l
subdesarrollo.

34. Amsden piensa también que debido al gran proteccionismo efectivo, un nivel ato de
tasa de ganancia requiere de un nivel alto de tasa de plusvalor®. Tal ese caso de América
Latina.

35. De acuerdo con la autora, la TP manufacturera tendera a ser mas alta en paises donde la
jornada laboral es més larga. Sus estimaciones de esta Ultima indican que la duracién anua
de trabajo es més larga en € tercer mundo que en paises avanzados (46 y 37 hs ala semana
respectivamente).

36. Amsden refiere también factores casuisticos como la inversion extranjeray la
migracion que afectan positivamente TP manufacturera.

37. Finamente, la autora plantea algunas hipotesis que intentan predecir e comportamiento
de ladivergenciainternaciona de latasade plusvalor: @) se puede esperar que las
diferencias de TP manufacturera entre PA se profundicen s el capital extranjeroy la
tecnologia contintan siendo incorporados en paises semi—industrializados de manera mas
extensiva gue en las regiones mas pobres; b) se puede esperar que las diferencias de TP
manufacturera entre paises semi—industrializados y altamente industrializados, crezcan
enormemente, si €l capital extranjero y la tecnologia contintan siendo incorporadas més
extensivamente que la ofertalocal de trabajo en los procesos de produccion de los
primeros; ¢) e comportamiento de la TP manufacturera en los PA puede depender, en
Ultima instancia, de la resolucion de tensiones sociales 'y de problemas econdmicos que
frecuentemente afectan la produccion de bienes de consumo en €l tercer mundo.

38. El elemento que me parece més relevante analizar es la productividad horaria. Ocupa
poco espacio en el estudio de Amsden y toma como centro a EUA. Sus principales
conclusiones no son claras: que € nivel absoluto de productividad en los PA no se
aproxima a de EUA; que latasa de plusvalor en e tercer mundo se basa en su bgjo nivel de
productividad y de salarios; que esto es menos cierto para paises con nivel intermedio de
ingreso per capita; también es menos cierto cuando se compara productividad entre tercer
mundo y Europa; menos cierto en algunos sectores manufactureros que otros y en algunos
periodos que otros. M as adelante, se analizan |os datos de Amsden y se proponen algunas
conclusiones.

4. UNA COMPARACION DE LA TASA DE PLUSVALOR ENTRE MEXICO Y EUA.

39. En trabajos previos (Martinez 1996 y 1996b) se utilizan estimaciones propias de tasa de
pusvalor monetaria parala economia no agricola en México y las estimaciones hechas por
Fred Moseley (1991) de tasa de plusvalor para toda la economiaen EUA. En € segundo
trabgo se muestra que la TP en EUA es més baja que la correspondiente de México entre
1960 y 1987. En este ltimo, la TP fue de arededor de 400% mientras que en EUA fue de
cerca de 200% entre 1960 y 1982, En México aumentd desde 1983 mas de lo que lo hizo
antesy llegd al nivel de 700% en 1990™. Los calculos de Moseley muestran que la TP en
Estados Unidos permanecio cerca de 200% por ciento hasta 1987. Larazon (TP Méx/TP
EUA) permanecio dos a uno hasta 1982. Tal razén aument6 a tres a uno en los siguientes
anos y hasta 1987. En Martinez (1996) se mostraba que los salarios horarios en México son
mucho més bajos que en EUA. Dichos salarios en EUA son entre seisy nueve veces los
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respectivos de México. En suma, se habia encontrado que en México la TP es mayor que en
EUA y que los salarios horarios son menores.

5. UNA COMPARACION DE LA TASA DE PLUSVALOR ENTRE EUA Y JAPON.

40. R. Kalmans (1993) encuentra que la TP en EUA es mayor que la correspondiente de
Japon (entre 18 y 34% maés ata) entre 1958 y 1980 y que en ambos paises dicha tasa es
ascendente. Seflala que tanto la TPy la TP en vaor son més altas en EUA que en Japdn;
quelaTPy TP en valor son cas idénticas en Japdn y muy parecidas en EUA y quela TP se
incrementa ligeramente més rapido en Japon que en EUA.

41. Kalmans sefiaa que la TP manufacturera en valor también es mayor en EUA entre 4y
20% y agrega que latasa de crecimiento de la TP manufacturera de EUA es cas €l doble
con respecto ala japonesa. Podemos sefialar que TP monetaria manufacturera en EUA es
més ata que la japonesa a partir de 1972, mientras que en valor, la estadounidense es

mayor desde 1967. Contrariamente, Amsden reporta que en Japon la TP es en promedio
mas ata que en EUA entre 1969—1977. Para Kamans, la TP manufacturera no
necesariamente reflgjala TP en términos de valor como resultado de las transferencias de
valor hacia este sector y dichas transferencias pueden variar de un pais a otro. De ahi que
esta autora plantea que no es correcto analizar larelacion entre el grado de explotacion de
los trabajadores productivos y € grado de desarrollo utilizando la TP manufacturera como
indicador del primero.

42. La misma autora muestra que la TP manufacturera de EUA es entre 25 y 43 por ciento
mas ata que la correspondiente en valor mientras que en Japén dicha diferencia es mayor,
entre 45 y 60%.

43. Por otra parte, Kalmans dice que € cociente de productividades de EUA y Japon es més
alto que e cociente de salarios reales y que esto apoya el hallazgo de que la TP es mayor en
EUA. Kalmans silo nos muestra datos para €l afio de 1970 (cociente de productividades 2.5
0 2.8y cociente de salarios reales 2.45) o cual no podria ser concluyente mas que para ese
ano. Ademas, deflacta con diferentes indices €l valor agregado y las compensaciones a los
trabajadores (deflactor del producto e indice de precios al consumidor, respectivamente), 1o
cual es incorrecto en términos contables.? De modo que esta observacion de Kalmans
resulta cuestionable como explicacion de las diferencias de tasa de plusvalor entre EUA y

Japon.
6. UN EXAMEN DE LAS DIFERENCIAS DE TASA DE PLUSVALOR MANUFACTURERA ENTRE PAISES

44, Con base en e modelo de Vale (1999) que veiamos més arriba, postulamos que la
diferencia de productividades es una variable decisiva para examinar las diferencias de tasa
de plusvalor. Cabe sefiaar que dentro de la literatura marxista, la tasa de plusvalor en cada
pais esta determinada por €l valor de la fuerza de trabajo, éste a su vez por la productividad
del trabajo que produce los medios de consumo proletario y por 1o que se denomina
elemento histérico moral. Para explicar las diferencias nacional es de tasas de plusval or
tendriamos que comparar ambos elementos. En este articulo solamente avanzamos en un
examen de larelacion entre las diferencias de productividad mediay las diferencias de tasa
de plusvalor entre paises. '3

45. Los resultados de un examen en la manufactura muestran que |os paises mas
productivos tienen una tasa de plusvalor baja mientras que los paises menos productivos
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tienen unatasa de plusvalor ata. De acuerdo con dicho examen se ha encontrado que de
veinte paises: ocho combinan unatasa de plusvalor baja con una productividad alta; otros
ocho combinan una tasa de plusvalor ata con una productividad baja; un par de paises
tienen unatasa de plusvalor baja junto con una productividad bajay otro par tienen unatasa
de plusvalor atay una productividad ata.
46. Para efectuar este andlisis se han tomado los datos cal culados por Amsden (1981)de TP
y de productividad horaria del trabajo (valor agregado por hora de trabgjo, P) en la
manufactura de cada pais. Para el caso de México se tomaron los datos de Davila et. al.
(1987) Se han obtenido |as medianas de los datos de tasa de plusvalor y de productividad
manufactureras de veinte paises. En los cuadros 2 'y 3 se resumen |os resultados.
47. Podemos observar que la TP manufacturera mediana en paises de productividad bajaes
dos veces |a correspondiente de paises de alta productividad.

Cuadro 2. Tabla de contingencia: Tasa de plusvalor y productividad manufactureras.

Tasa de plusvalor Productividad

Alta Baja
Alta 2 8
Bga 8 2

48. Fuente: Elaboracién propia con datos de Amsden (1981) y Davila et. Al. (1987)

49. TP manufacturera: mediana:259; alta: mayor a 259; baja: 259 o menor; mediana en
paises de alta productividad: 211 y en paises de bagja productividad: 402. Productividad:
mediana: 2.96; ata: mayor de 2.96; bgja: 2.96 o menor
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Cuadro 3.Tasa de plusvalor monetaria 'y productividad horaria manufactureras.

Paises con alta productividad y baja tasa de plusvalor.

Pais Tasade plusvalor Productividad (dél US/hora
trabgjo
Canada 202 12.48
Dinamarca 156 9.89
Finlandia 199 6.44
Luxemburgo 164 10.40
Noruega 154 8.66
Suecia 220 13.44
Estados Unidos 249 14.45
Alemania 259 13.19
Paises con baja productividad y alta tasa de plusvalor
Meéxico * 402 1.78
Colombia 682 2.67
Guatemala 622 2.76
Coreadd Sur 465 1.38
Filipinas 746 1.50
M adagascar 436 1.33
Tanzania 320 1.01
Zambia 385 1.30
Paises con baja productividad y baja tasa de plusvalor
Hong Kong | 142 | 1.52
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Cuadro 3. (Continua)

India | 244 | 0.47
Paises con alta productividad y alta tasa de plusvalor.

Panama 402 4.51
Turquia 388 3.16

50. Fuente: Elaboracion propia con datos de Amsden (1981) y * Davila et.al. (1987).

51. Por otra parte, se puede ver en la grafica nimero 1, larelacion entre TPy productividad
en paises con altatasa de plusvalor y baja productividad. La disposicion de los puntos en la
gréfica muestra que cuanto mayor es la productividad, mayor es TP. La gréfica 2 muestra la
relacion entre TPy productividad en €l caso de paises de bagjatasa de plusvalor y dta
productividad. En este grupo de paises es mas claro que cuanto mayor es la productividad,
mayor eslaTP.

52. De acuerdo con este andlisis, podemos decir que las diferencias de tasas de plusvalor
entre paises tienen dos regularidades. 1) en los paises més productivos hay tasas de
plusvalor més bajas que las que hay en los menos productivosy 2) dentro de cada grupo de
paises cuanto mayor es la productividad mayor es la tasa de plusvalor. El bloque de paises
con baja productividad esta integrado por paises subdesarrollados, mientras que el bloque
de alta productividad por paises desarrollados.

53. Se puede objetar, como lo hace Kalmans, que utilizar la TP manufacturera para
comparar grados de explotacion de los trabajadores entre paises no es confiable. Al hacer
tal cosa se esta suponiendo gque €l plusvalor producido en la manufactura esigual al
plusvalor apropiado por la mismarama, se estd haciendo abstraccién del problemade las
transferencias de valor entre ramas. En todo caso, la TP manufacturera mide el grado de
explotacion de los trabgjadores manufactureros con un margen de error. El error et
determinado por la diferencia entre el plusvalor producido por los trabajadores de la
manufacturay € plusvalor apropiado por los capitaistas de dicharama. Al final de este
apartado volveremos atratar tal punto.

7.UN EXAMEN DE LAS DEFERENCIAS DE TASA DE PLUSVALOR A NIVEL AGREGADO ENTRE
PAISES.

54. Se puede decir que las tendencias de larelacion entre TP y productividad encontradas
en la marufacturay las que se comienzan aver en un andisis a nivel agregado no se
contraponen. A partir de una observacién conjunta de las gréaficas 3a, 3b y 4 se puede
concluir que: i) México, e pais subdesarrollado, se separa claramente de EUA, Japon 'y
Reino Unido como € pais con mayor TPy de Japén y EUA como € pais con mayor TP en
valor; ii) México se separa claramente de |os cuatro paises desarrollados como €l menos
productivo; iii) EUA es el pais més productivo y € segundo méas explotado; iv) Canada es
el segundo pais mas productivo y el mas explotado de los cuatro paises desarrollados; v)
Reino Unido es € pais menos productivo y e menos explotado de los cuatro paises
desarrollados entre 1978 y 1990; 6)entre 1960 y 1978 Japon fue & pais menos productivo
de los 4 desarrollados y e segundo menos explotado. Lo anterior se observa de manera méas
clara en la gréfica nimero 5 que muestra la relacion entre la productividad y TP. La
disposicion de los puntos sugiere linealidad en €l caso de los paises desarrollados y la
separacion de México de estos paises.
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55. Por otra parte, cabe sefidlar que hay un aspecto que sale del esquema, tal consiste en la
igualdad entre TP de Canaday de México. Este es un aspecto que debera aclararse o
corregirse con un andisis especifico que ahora no hacemos.

56. Veamos en detalle la informacion. En la grafica nimero 3 podemos observar las TP de
EUA, Reino Unido, Canadd, Japon y México.* Reino Unido es e pais que menor TP
presenta, cercana a 1. En un orden creciente le sigue EUA conunatasa de alrededor de 2,
ligeramente por debajo de acuerdo con las estimaciones de Moseley y ligeramente por
arriba de acuerdo con los célculos de Kalmans (EUA K.) Latasa de Japon se encuentra
muy cerca de lade EUA, en arededor de 2 se ubica entre los datos de Kalmans y de
Moseley. La TP en Canada aumenta de 2.5 a4 entre 1960 y 1980, en la segunda mitad de
los setentala TP de Canada se sobrepone muy de cerca a la correspondiente de México. °
Hemos avanzado en el andlisis de las diferencias de productividad (valor agregado/hombre
ocupado) estimadas a paridad de poder adquisitivo. En la gréfica 4 se muestran dichas
diferencias entre EUA, Reindo Unido, Canada, Japén y México.'®Por otra parte, hemos
tenido severos problemas con las fuentes de informacion: |os datos que presentamos de
Canada no parecen confiables; los datos de EUA y Canada que reporta un estudio de
Secretaria del Trabgjo difieren de los que aqui mostramos. Por tal razon esta informacion se
debe considerar preliminar, sin embargo pensamos que son |os datos més confiables que
podemos presentar por ahoray trabajamos con ellos. De acuerdo con estos datos, €l pais
menos productivo es México, en orden creciente contindian Reino Unido, Japon, Canaday
EUA.

57. Ciertamente son pocos paises de los cuales se ha efectuado el andlisis de larelacion
entre TPy productividad pero parece constatar |a idea de que hay dos grupos diferenciados
de paises. € de los desarrollados y més productivos con bajatasa de plusvalor y € de los
subdesarrollados, como M éxico, con baja productividad y atatasa de plusvaor. En €
blogue de los paises desarrollados, una mayor TP esta relacionada con una mayor
productividad.

8. ALGUNAS OBSERVACIONES SOBRE EL ANALISIS EMPIRICO

58. Podemos sefidlar cuatro aspectos que podrian afectar en alguna medida, aunque no
necesariamente —me parece— €l sentido de |os resultados que aqui se han presentado.
Tales cuatro son: ladimension del trabao por cuenta propia en los paises subdesarrollados,
las diferencias de intensidades del trabajo, la diferencia entre plusvalor producido y
plusvalor apropiado, y e nimero de paises observados en € examen hecho a nivel de toda
la economia.

9. DIMENSION DEL TRABAJ O POR CUENTA PROPIA EN LOS PAISES SUBDES ARROLLADOS.

59. En México, como en genera en los paises subdesarrollados, € ingreso de los
trabajadores por cuenta propia tiene una influencia sobre las estimaciones de la tasa de
plusvalor: porque se registra como superdvit de explotacion por las Cuentas Nacionales
Mexicanas. Por lo tanto, la cantidad correspondiente al plusvalor se sobreestima. En los
paises desarrollados, |a porcion de los trabajadores cuenta propia tiene un peso muy
pequefio en |os excedentes de operacion. 7

60. Intensidad del trabajo. Hay dos cosas cosas que decir sobre esto: Primero, las
estimaciones de productividad implican alas intensidades. Una jornada mas intensa se
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expresa como mas productiva en virtud de que la suma de productos y la suma de valores
de esos productos es mayor y por tanto e producto o valor por unidad de trabajo también lo
es.'® Segundo, si una jornada més intensa desgasta méas a un trabajador que una menos
intensa se podria pensar que quien trabaje mas intensivamente es mas explotado, de modo
gue latasa de plusvalor seria mayor cuanto més intensa fueralajornada. De ser esto cierto
las diferencias de tasas de plusvalor p. €. de 3 a1l entre México y EUA se modificarian,
para que cambiasen sustancialmente, la intensidad de lajornada laboral promedio
estadounidense tendria que ser tres veces la mexicana. Tales diferencias en intensidad del
trabajo parecen improbables si se observa que la calidad y |a esperanza de vida son mas
altas en EUA que en México.*®

10. DIFERENCIAS ENTRE PL USVALOR APROPIADO Y PLUSVALOR PRODUCIDO EN LA
MANUFACTURA

61. Las mediciones tanto de la tasa de plusvalor como de la productividad en sélo un sector
de la economia implican un problema. Dicho problema consiste en la diferencia entre
plusvalor producido y plusvalor apropiado, la transferencia de plusvalor. Latasa de
plusvalor en la manufactura que estamos considerando es la tasa de plusvalor apropiado y
no latasa de plusvalor producido. Productividad y TP manufactureras pueden no coincidir
con las que corresponden a toda la economia. El grado de explotacién y las diferencias de
éste entre paises podrian medirse defectuosamente mediante la TP manufacturera. Los
resultados de |as comparaciones basadas en TPy productividad manufactureras que aqui se
han presentado se deben tomar como una estimacion del grado explotacion que, como toda
medicidn, incluye un error. Estimar la magnitud del error es también una tarea pendiente.
Creo gue para que dichos resultados se alteren sustancialmente, las transferencias de valor
hacia la manufactura en los paises de baja productividad tendrian que representar mas del
doble de las correspondientes de paises de alta productividad. No tengo elementos para
evauar la probabilidad de este hecho.

62. Numer o de paises observados en el analisis agregado. Ciertamente son pocos |os
paises para |los cuaes se ha examinado relacion entre tasa de plusvalor y productividad. El
examen solo incluye a EUA, Canada, Reino Unido y Japdn provenientes del blogque de
paises con capitalismo desarrollado y a México como parte del bloque con capitalismo
subdesarrollado. Como se sefial & mas arriba, 10s resultados son muy alentadores pues no
contradicen las regul aridades encontradas a nivel de la manufactura: |a tasa de plusvalor de
México se separa por arriba de la de los cuatro paises desarrollados y la productividad se
algja por debgjo de la correspondiente de |os mismos paises.

11. CONCLUSIONES

63. En trabgjos previos (Martinez 1996 y 1996b) se planteaba que los hallazgos sobre la
diferencia de tasa de plusvalor entre México y EUA parecian constituir una anomalia del
funcionamiento capitalista, tal como éste era pensado por Marx. Este autor afirmaba “(...)
encontraremos a menudo que €l jornal, el salario semanal, etc., es mas ato en la primera
nacién (con un modo de produccion capitalista més desarrollado) que en la segunda (con un
capitalismo menos desarrollado), mientras el precio relativo del trabgjo, esto es, el precio
del trabajo en proporcion tanto al plusvalor como a valor del producto, en la segunda
nacién es més alto que en la primera. “ Marx pensaba que este hecho era causado por la
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mayor productividad en la nacion més desarrollada que en la menos desarrollada. En €l
nivel de los trabgjos referidos, se podia haber creido que Estados Unidos, una nacién més
desarrollada, con mayor productividad, mas altos salarios y mas baja tasa de plusvalor que
Meéxico, representaba un caso raro, de los que no se encuentran a menudo, como decia
Marx.

64. En €l presente trabajo hemos visto que muchos autores marxistas y aln cierto tipo de
autores neocléasicos, explicita o implicitamente, sugieren que la diferenciade
productividades es una variable fundamental para explicar la diferencia de salarios entre
paises. Empero, hemos sefidlado la inconsistencia de la teoria neoclasica: en su marco, la
productividad del trabajo silo podria explicar las diferencias de costos entre paises y con
ello sus diferentes competitividades, en el caso mas elemental donde solo hay un factor de
produccion y no puede comparar las productividades de los diferentes factores de la
produccién.

65. Nos hemos basado en un modelo de Valle (1999) sobre diferencias nacionales de
saarios para establecer que la diferencia de productividades entre paises es una de las
variables decisivas para explicar dichas diferencias. También vimos que la relacion que
guardan la razén de productividades y la razon de salarios determina la diferencia de tasas
de plusvalor entre paises. La idea de que en un pais més productivo hay una tasa de
plusvalor mas alta con respecto a la que hay en otro pais menos productivo es
apoyada sdlo par cialmente por losresultados que aqui se han presentado. La tasa de
plusvalor es mayor cuanto mayor esla productividad, pero esta relacion se cumple
entre paises que pertenecen a un mismo bloque, no asi entre paises pertenecientes a
distinto blogue. Cada bloque de paises se disting ue por poseer alta o baja
productividad.

66. Aqui se ha examinado latasa de plusvalor monetariay su relacion con la productividad
en la manufactura de veinte paises. Se ha encontrado que: 1) en los paises mas productivos
hay tasas de plusvalor mas bajas que las que hay en los menos productivosy 2) dentro de
cada grupo de paises cuanto mayor es la productividad mayor es la tasa de plusvalor. El
blogque de paises con baja productividad esta integrado por paises subdesarrollados mientras
que el bloque de alta productividad por paises desarrollados. También se ha hecho un
primer examen de dicharelacion a nivel de toda la economia para algunos paises
desarrollados y para México. Dicho examen parece constatar |aidea de que hay dos grupos
diferenciados de paises: €l de los desarrollados y més productivos con baja tasa de
plusvalor y e de los subdesarrollados, como México, con baja productividad y atatasa de
plusvalor. En el bloque de los paises desarrollados, una mayor tasa de plusvalor esta
relacionada con una mayor productividad.

67. Lanocion que nos parece correcta de Marx acerca de la relacidn entre productividad
maés atay tasa de plusvalor mas alta opera dentro de cada bloque de paises, pero s se
comparan ambos blogues no observamos que se cumplata relacién. De modo que debe
existir otra variable que explique las diferencias de tasa de plusvalor entre paises
desarrollados y paises subdesarrollados. Por ahora es una pregunta abiertay los siguientes
pasos de la investigacion se daran para avanzar en la busqueda de la explicacion de dichas
diferencias.

68. El modelo de A. Valle sobre diferencias nacionales de salarios también ha sido Uil
como punto de partida de un andlisis de casos especificos como los de EUA y México, asi
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como EUA y Japdn. Esto mediante el examen de la relacion entre larazon de
productividades y larazén de saarios.

69. Por otra parte, hemos mostrado que las diferencias de salarios no expresan directamente
las diferencias de tasas de plusvalor como han malinterpretado algunos tedricosen €
pasado (Emmanuel y Samir Amin entre otros) y contintan malentendiendo algunos colegas
actualmente. De modo que conclusiones aparentemente audaces como la participacion de
los trabajadores de |os paises desarrollados en €l plusvalor producido por los trabajadores
de los paises atrasados solo puede derivarse, desde nuestro punto de vista, de un andlisis
confuso como e de Emmanuel. De todos modos es imprescindible entender por qué es
mayor la explotacion en los paises atrasados y qué implica eso para la suerte de la clase
trabajadora 'y parala acumulacién en esos paises.
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2) GRAFICA 2

Tasa de plusvalor en paises de alta productividad.
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4) GRAFICA 4
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5) GRAFICA 5
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! Gloria Martinez Gonzélez: Buscar datos

2, Por ejemplo Marx pensaba que el salario nominal y no necesariamente también el real, seriamés alto en lanacion
capitalistamés desarrollada que en la menos desarrollada. Esto debido a que: 1) laproductividad y laintensidad de una
economia en creciente desarrollo, se elevan por encima del promedio internacional; 2) las mercancias producidas por
diferentes paises tienen valores internaci onal es desigual es que se expresan en precios diferentes; 3) el valor relativo del
dinero sera meor en la primera nacion que en la segunda (1979: 684).

3 “E| sefior Cowell, quien ha hecho un estudio muy concienzudo de |as hilanderias, procura demostrar en ...(Supplement to
the Report of Manufactures) que los salarios en Inglaterra son virtualmente inferiores para el capitdista, aunque para el
obrero tal vez sean més altos que en e continente europeo.” (Ure, op. cit., t. u, p. 58.——E! inspector fabril inglés
Alexander Redgrave demuestra en el informe fabril del 31 de octubre de 1866, mediante una estadistica comparada con
los estados continentales, que a pesar del salario més bajo y de lajornadalaboral mucho més prolongada, € trabajo, en
proporcion a producto, es més caro en e continente que en Inglaterra. (1979: 683—689) Ahi se pueden ver mas citas.
4 L os resul tados empiricos que agui muestro son un caso. Se pueden ver otros gjemplos en: Amsden, Alice H. 1981.

5 Bettelheim, Ch. “Preface et Remarques theoriques’ en Politique Auhourd'hui 12, 1969. Citado por Samir Amin
(1975:21).
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% En este trabajo no nos es posible realizar un examen del concepto de tecnologia, ni de sus relaciones con el problema del
desarrollo, con las cuestiones sociales y culturales y tampoco de las diferencias entre tecnologiay productividad. En un
trabajo posterior se intentara mostrar que la productividad sintetiza todos estos aspectos.

7 Larazén de salarios entre EUA y México es mayor que larazén de productividades. La primera es entre ocho y 12 veces
mientras que la segunda es entre cinco y seis veces y TP es entre la mitad y un tercio de veces. Es decir, EUA tiene
productividad més alta, salarios mas altos y TP mas baja que México. Mientras que si bien Kalmans (1993) encuentra que
laTP en EUA es mas alta que la TP en Japdn, la diferencia es pequefia de modo que larazén es casi 1. La productividad
estadounidense era 3.5 con respecto a la de Japon en 1968 y desciende a 1.5 en 1991. Podemos hablar de una tendencia
convergente entre las TP debida a un acercamiento de la productividad japonesa a la estadounidense. Vease Martinez
Gonzédlez, B. Gloria. “Diversidad nacional de la tasa de plusvalor.” Trabajo de grado de Maestria. Maestria en Ciencias
Econdmicas. Universidad Autonoma Metropolitana. México D.F., 2002.

8 En adelante usaremos TP para referirnos a la tasa de plusval or monetaria de una economia en su conjunto, a menos que
se indiquen calificativos diferentes, por jemplo: TP en valor o TP manufacturera.

® Un trabajo posterior debera examinar si estos datos son correctosy si no |o son, ver si se puede tener una mejor
estimacion.

10/ éase Amsden, 1981: 238, en donde citaaBalassaet. d., para respaldar esta afirmacion.

11| atasa de plusvalor monetaria en México es sumamente alta. Un trabajo posterior debera corregir, 0 en su caso,
confirmar estas cifras. Marifiay Moseley revisaron los datos de tasa de plusvalor en México que aqui presento y de
estimaciones alternativas para su trabajo sobre tasa de ganancia en México. Las tasas de plusvalor que reportan, son
aproximadamente 100 puntos porcentual es més atas que mis estimaciones. Vease Marifia, Abelardo and Fred Moseley.
The Rate of Profit in the Postwar Mexican Economy, 1950—1993. In Baiman Ron, Heather Boushey and Dawn Saunders.
Political Economy and Contemporary Capitalism.

12 Se pueden ver la aplicacion de un modelo contable para los casos de México y Estados Unidos en Martinez 1996 y las
observaciones sobre |as dificultades de un andlisis de este estilo para un pais en Martinez 1999.

13 _avalidez de dicho examen me parece que encuentra sustento en trabajos sobre las diferencias de salarios medios entre
paisesy larelacion entre productividad y salarios. Veanse: Valle, Baeza Algjandro (1999) y Gloria Martinez Gonzélez
(1999).

14 |_os datos fueron tomados de: Moseley (1991) y Kalmans (1993) para EUA; de K ockshot (1995) para Reino Unido; de
Smith Murray (1993) para Canadg; de Kalmans(1993 ) para Japdn 'y de Martinez (1999) paraMéxico.

% LaTPen valor en México es més alta que en EUA y en éste es més alta que en Japon; en EUA seincrementade 2.5 a
2.75 entre 1950 y 1978; en Jap6n es de entre 2y 2.5 en el periodo 1960—1980 y en México crece de 3 a 4.5 entre 1960 y
1980.Los datos se tomaron de: Kalmans(1993) para EUA y Japon y de Dévilaet. a. (1987) para México.

16 Se trata de una versi6n suave de paridad de poder adquisitivo calculada como el producto(cociente: deflactor implicito
del PIB de un pais/ deflactor de EUA)* (tasa de cambio de mercado de una moneda con respecto a dolar en un afio base).
El afio base es 1982.

17 Con base en datos de la Encuesta Nacional de Ingreso y Gasto de los Hogares (ENIGH), se estimé que la participacion
del ingreso de los trabajadores por cuenta propia en el ingreso nacional era de 20.5 por ciento en 198917 Utilizando esta
estimacion, se pudo excluir € ingreso de los trabajadores por cuenta propia del superdvit de explotacién de las Cuentas
Nacionales Mexicanas. Asi, encontramos que la tasa de plusvalor disminuye después de la ponderacion (560% antes y
441% después). Esto es, cerca de ciento veinte puntos. Segin este resultado, la tasa de plusvalor en Estados Unidos
permanece més baja que en México.

18 Dentro de laliteratura marxista, laintensidad del trabajo se entiende como el gasto de trabajo en un espacio de tiempo.
Existe laidea de que una jornada mas intensa produce mayor nimero de productos que una jornada menos intensa sin
modificar el valor individual del producto. Esto Ultimo debido a que cada producto cuesta el mismo trabajo después que
antes, la suma de sus valores se incrementa'y por tanto se incrementa el producto de valor. Se piensatambién que en el
mercado mundial unajornada de trabajo mas intensa cuenta como més extensa y lajornada mas productiva como mas
intensa. Si el valor del dinero no cambia—se dice— este producto de valor incrementado se expresaen mésdineroy la
jornada laboral més intensa de un pais tiene una expresion dineraria més alta que lajornada menos intensa de otro. (Marx
1980: 685 y 686)

19 En 1990 | os datos de esperanza de vida eran: Canada 77 afios, Japén 78.6, EUA 75.9, Reino Unido 75.7 y México 69.7
(Programa de Naciones Unidas parael Desarrollo PNUD. Desarrollo humano: informe 1992. Tercer Mundo Editores.
Bogota, Colombia, 1992.

2 Marx, Karl. 1980. p. 685.
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